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P R E S S E I N F O R M A T I O N  

 

max.xs verstärkt mit Ivan Mlinaric den Bereich Portfoliomanagement  

max.xs financial services AG (max.xs) baut den Bereich "Institutional 

Business & Portfolio Management" weiter aus. Ab sofort unterstützt Ivan 

Mlinaric, 36, als Senior Portfolio Manager die Frankfurter Vertriebs-

spezialisten. Zuvor war Mlinaric bei der Warburg Gruppe als Portfoliomanager 

im Geschäftsbereich Dachfonds tätig. Seine Erfahrung im Asset Management 

komplexer Anlagestrategien wird Mlinaric ab sofort bei der Auswahl der 

Produktpartner von max.xs einsetzen.  

Frankfurt am Main, 07. Juli 2010 – Die Frankfurter max.xs financial services AG 
(max.xs) verstärkt den Bereich "Institutional Business & Portfolio Management": Ab 
sofort ist Ivan Mlinaric als Senior Portfolio Manager für die Analyse, Bewertung und 
Auswahl von Produktpartnern von max.xs zuständig. In dieser Funktion wird er 
insbesondere den Aufbau des institutionellen Geschäfts begleiten.  

Ivan Mlinaric war seit 2002 in verschiedenen Positionen in der Warburg Gruppe 
tätig. Zuletzt betreute er als verantwortlicher Manager die Dachfonds der Warburg 
Invest und trieb maßgeblich die Spezialisierung der Dachfondspalette auf den 
Bereich der Nachhaltigkeit voran. „Ich freue mich sehr, dass ich mit meiner 
Erfahrung im Portfoliomanagement sowie in der Analyse und Due Dilligence von 
Asset Managern der max.xs financial services AG helfen kann, sich als Spezialistin 
für hochwertige Vertriebsdienstleistungen am Markt zu etablieren“, sagt Ivan 
Mlinaric, Senior Portfolio Manager im Bereich „Institutional Business & Portfolio 
Management“. 

Ivan Mlinaric berichtet an Dr. Oliver Roll, Managing Director der max.xs und Head of 
Portfolio Management & Institutional Business. "Der Markt für Anlageprodukte wird 
immer komplexer“, erläutert Dr. Roll das aktuelle Marktumfeld. „Das stellt die 
Produktanbieter aus dem Asset Management vor ein Problem: Sie können die 
gesamte Wertschöpfungskette nicht mehr in gleich hoher Qualität bedienen.“ Hier 
setzt max.xs an. „Wir übernehmen für die Produktanbieter den Vertrieb und 
ermöglichen den Asset Managern so, sich auf Ihre Kernkompetenz zu fokussieren.“ 
Aber nicht nur die Produktanbieter, sondern auch die Anleger profitieren von der 
Vertriebsdienstleitung. „Den Anlegern bringt die Bündelung von Anbietern unter 
einem Vertriebsdach mehr Übersicht im Markt und eine bessere Betreuung“, 
erläutert Dr. Oliver Roll. „Daher freue ich mich sehr, mit Herrn Mlinaric ab sofort 
einen Experten mit ganz eigener Erfahrung im Asset Management komplexer 
Anlagestrategien an Bord zu haben“.  
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Über max.xs 

Die max.xs financial services AG (max.xs) ist eine unabhängige full service 
Business-to-Business Vertriebsorganisation. Mit einem Netzwerk von über 27.000 
Vermittlern bietet max.xs Produktanbietern einen effizienten und direkten Zugang 
zum deutschen Markt. max.xs übernimmt neben Kundenakquisition, Vertrieb und 
Kundenbetreuung auch Produkteinführungs- und Marketingmaßnahmen und 
reduziert die fixen Vertriebskosten der Anbieter. Dadurch verringert max.xs die 
Marktbarrieren und bietet Produktgebern zusätzliche strategische Handlungs-
optionen. Produktabnehmer profitieren von der attraktiven Produktwelt und der 
umfangreichen Betreuung. max.xs ist eine Tochter der börsennotierten cash.life AG 
Finanzgruppe.  
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max.xs AG  
Frank Alexander de Boer 
mainBuilding 
Taunusanlage 15 
60325 Frankfurt am Main 
Tel.:  +49(0)69 – 719 189 7 – 10 
Fax: +49(0)69 – 719 189 7 – 21 
E-Mail: f.deboer@max-xs.de 
www.max-xs.de 


